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Dersin Dili:

Turkce

Dersin Diizeyi:

Yiksek Lisans

Dersin Staj Durumu:

Yok

Boliimii/Programa:

Havacilik Yonetimi (Tezli)

Dersin Tiri:

Segmeli

Dersin Amaci:

Bu dersin amaci, pazarlama kavram ve yéntemlerinin stratejik pazarlama perspektifiyle basarili bir bicimde uygulanabilmesi igin gerekli olan teorik altyapinin 6rnek olaylar yardimiyla
6grencilere aktarimidir.

Ogretim Yontem ve Teknikleri:

Stratejik Pazarlama Planlamasi, Pazarlama Dusgiincesinin Gelisimi, Rekabet ve Konumlandirma Stratejilerinin Segimi, Misteri Analizleri, Yeni, Blytiyen, Olgunlasmig ve Gerileyen
Pazarlarda Stratejiler , Pazar Firsatlarinin Olgiimii, Sektér Analizleri, Stratejik Control

On Kosullar:

Dersin Koordinatorii:
Yok

Dersi Veren:

Dersin Yardimcilari:
Yok

Dersin Kaynaklari
Ders Notlan :

Kaynaklan : Cravens, W. D.; Piercy, F. N.; Strategic Marketing; McGraw-Hill Education, New York, 2006
Dékiimanlar : Essential Guide to Marketing Planning; Marian Burk Wood;3rd Ed.

Odevler :

Sinavlar :

Ders Yapisi

Matematik ve Temel Bilimler : Egitim Bilimleri :
Miihendislik Bilimleri : Fen Bilimleri H
Miihendislik Tasarimi : Saghk Bilimleri :
Sosyal Bilimler : 80 Alan Bilgisi 120

Ders Konulan

Hafta Konu On Hazirlik Dokiimanlar

1 Pazarlama Diistincesinin Gelisimi, Pazar Odaklilik ve Stratejik
Distinme

2 Stratejik Pazarlama Planlamasi

3 isletme Analizi

4 Sektor ve Rekabet Analizi

5 Miisteri Analizi

6 Pazar Firsatlan Olgiimii ve Pazar Gekiciligi Analizi

7 Rekabet ve Konumlandirma Stratejileri

8 Ara Sinav

9 Yeni Pazarlara Girig Stratejileri

10 Blylyen Pazarlarda Pazarlama Stratejileri

11 Olgunlagmig Pazarlarda Pazarlama Stratejileri

12 Gerileyen Pazarlar ve Kriz Donemlerinde Pazarlama
Stratejileri

13 Pazar Konumuna Gore Pazarlama Stratejileri

14 Pazarlama Stratejilerinin Uygulanmasi

15 Stratejik Kontrol ve Pazarlama Performansinin
Degerlendirilmesi

16 Final Sinavi

17 Final Sinavi

Dersin Ogrenme Ciktilari

Sira No Acgiklama

001 Stratejik Pazarlama ile ilgili kavramlari, teorik ve pratik yonetim siireglerini tanimlayacak, iliskileri kavrayabilecek ve uygulamasini yapabilecektir.

002 isletmelerin pazarlama becerilerini stratejik agidan, dis gevre ve ig gevrelerini dikkate alarak sistem yaklasimi ile analiz edebilecek, sorunlari kavrayabilecek ve ¢oziimler iretebilecektir.
003 Pazarlama Karmasini (Uriin, Fiyat, Dagitim ve Tutundurma) kavrayacak, is yasaminda isletmelerde stratejik bir yaklagimla uygulama yapabilecektir.

004 isletme yapisi igerisinde pazarlama béliimiinii gevresel unsurlar dikkate alarak yapilandirabilecek ve gerekli degisim/déniisiimleri gergeklestirebilecektir.

005 Gelisen ve degisen isletme gevresinde pazarlamanin stratejik konumu hakkinda bilgi sahibi olunacak.

006 Kaynaklara dayall bireysel ve takim halinde isletme alaninda arastirma, iletisim, sunum becerileri kazanmis olacaktir (communicative skills).

Programin Ogrenme Giktilari

Sira No Acgiklama

PO1 Havacilik ve isletme yonetimi ile ilgili bilgilere derinlemesine sahip olmak

P02 Hava tagimaciligi ve isletmecilik ile ilgili temel konularda yeterli hukuksal bilgi birikimine sahip olmak

P03 Hava tagimaciligina iliskin bilgileri ekip arkadaslarina aktarabilmek

P04 Hava tagimaciligindaki 6rgtitler/kurumlar icin amag ve hedef belirlemek

P05 Takim galismalarinda sorumluluk almak, galismalari planlamak, yonlendirmek ve bu takimlarda etkin olarak galismak

P06 Alaninda edindidi bilgileri/becerileri elestirel yaklagimla degerlendirmek

P08 Havacilik faaliyetleri ile bu faaliyetlerin gergeklestigi yerleri betimlemek ve hava tasimaciligi ile ilgili araglar tanimlamak

P09 Havacilik emniyetine iliskin temel kavramlar, insan performansini etkileyen faktorler ile hata yonetim modelleri hakkinda farkindalik kazanmak
P10 Ulusal ve uluslararasi havacilik kuruluslari ile otoritelerin diizenlemeleri hakkinda bilgi sahibi olmak

P11 Bilgi, iletisim teknolojisi ve diger teknik mesleki araglar kullanabilme becerisine sahip olmak



P13
P12
P14
P07

Liderlik, yaratici diisinme ve problem gézme konularinda gelismis yeteneklere sahip olmak

Havacilik sektdriintin ekonomik yapisini analiz edebilmek ve diger sektorlerle baglantilarini yorumlamak
Havacilik sektoriinii anlamlandiracak, tanimlayacak ve yorumlayacak anlayisa sahipolmak

Girisimcilik ve yenilikgilik konularinin farkinda olmak, bunu gostermek ve yenilikleri tesvik etmek
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Katki Diizeyi: 1: Cok Dustik 2: Dislik 3: Orta 4: Yiksek 5: Cok yiiksek
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